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APÓS QUATRO ANOS como Diretor 
da Agência Nacional do Petróleo, Gás 
Natural e Biocombustíveis (ANP), Nel-
son Narciso Filho deixou o cargo no 
último dia 21 de junho, quando expirou 
seu mandato na instituição. Sem a 
renovação do contrato com a agên-
cia, Nelson parte novamente rumo à 
iniciativa privada. 

Enquanto esteve na ANP, Narciso 
comandou as superintendências de 
Desenvolvimento e Produção, Gestão 
e Obtenção de Dados Técnicos e Re-
fino e Processamento de Gás Natural, 
entre outras importantes áreas da 
agência. 

Com anos de experiência no setor 
de óleo e gás, o engenheiro mecânico 

com pós-gradua-
ção em Adminis-
tração Industrial 
e  E n g e n h a r i a 
Econômica já es-
teve diretamente 
envolvido durante 
sua carreira em 

negociações de alto nível técnico e 
comercial com a criação de unidades 
de negócios e formação de equipes 
em empresas como Halliburton,  ABB, 
Vetco Gray and Hughes WKM no Bra-
sil e no exterior.   

LUISANGELO COSTA ACABA de in-
gressar na Aker Solutions como o 

novo gerente de 
Desenvolvimento 
de Negócios da 
divisão Process 
Systems, onde 
será responsá-
vel pelo relacio-
namento com os 

clientes e prospecção de novos ne-
gócios da divisão no Brasil. Com dez 
anos de experiência no setor de óleo 
& gás, Luisangelo atuou nos últimos 
anos como gerente comercial sênior 
da Chemtech. 

“Estou muito entusiasmado em 
fazer parte de um grupo de gran-
de reconhecimento internacional e 
atuação consolidada no mercado. 
No Brasil, a Aker Solutions está em 
franco crescimento e possui ótimas 
perspectivas comerciais. Espero po-
der contribuir com essa nova fase 
da empresa no Brasil”, disse Lui-
sangelo.

O setor de Process Systems da 
Aker Solutions sofreu outra importante 

mudança. Ronaldo 
Ribeiro, presidente 
da área no Brasil 
se desligou da em-
presa, indo para 
seu lugar, André 
And r i o l o ,  que 
ocupava a função 

de Gerente de Projetos da compa-
nhia. A área de Process Systems é 
responsável pelo desenvolvimento 
de tecnologias de processo top side, 
como sistemas de remoção de sulfato, 
reclamação de MEG, entre outras. 

EM 2010, A APOLO TUBULARS inaugura uma nova fase. Com a complementação 
da sua planta industrial em 2008 e a entrada de seus produtos no mercado 

de OCTG, a empresa está hoje muito mais madura e pronta 
para atender os mercados nacional e internacional.

Carlos Eduardo de Sá Baptista, renomado executivo do 
setor de tubos de aço, na presidência da Apolo Tubulars 
desde sua inauguração, foi chamado ao Conselho do Grupo 
Peixoto de Castro para assumir a área Aço. Em seu lugar, 
entra Eduardo Valle, para alavancar esta nova fase.

Depois de atuar na Brasco Logística Offshore e White 
Martins, Eduardo traz sua expertise à Apolo Tubulars para 
garantir ainda mais confiabilidade aos produtos, investindo 
sempre em qualidade, segurança e tecnologia de ponta. 

O novo CEO destaca o atendimento aos clientes como 
importante ponto a ser trabalhado e já planeja ações que 
projetam ainda mais a Apolo Tubulars no segmento de pe-
tróleo e gás, visando sua consolidação no mercado como 
fabricante de produtos de alta qualidade e pronta para 

atender aos mais rigorosos requerimentos da indústria.
A Apolo Tubulars foi criada a partir de uma joint venture entre Apolo 

Tubos e Equipamentos, subsidiária do Grupo Peixoto de Castro e a U.S.Steel, 
provedora de tecnologia e produtos tubulares com mais de cem anos de 
experiência. É uma empresa focada na produção de tubos de aço de alta 
qualidade, soldados por indução de alta frequência (HIFW), para a indústria 
de petróleo e gás.
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