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Global Industries Brasil

Uma grande

empre

Global Industries Brasil inicia projeto de U$ 57 milhdes para
o langamento de tubulagdo no campo de Mexilhao.

Praia das
Palmgiras

Caraguatatuba

liha do
Tamandua

llha da Vitoria

Sao
Sebastido

lIha Bela liha de Buzios

I Langamento dos dutos — 123,25 Km
Na parte profunda - de 20 m a 172 m

M Profundidade — 20 m

M Langamento de dulos — 21,75 Km
Profundidade ate 20 m

A GLOBAL INDUSTRIES BRASIL
assinou, em novembro, contrato com
a Petrobras para o lancamento de
tubulacao no campo de Mexilhao,
Bacia de Santos. O projeto, avalia-
do em US$ 57 milhbes, contard com
a embarcacdo de lancamento de tu-
bulac¢do e construcdo do DLB Iro-
quois. O escopo de trabalho da em-
presa, que prevé operacoes em Sao
Sebastidao e Caraguatatuba, inclui
o lancamento de tubulagdo de 34
polegadas, por 22 km.

A instalacdo dos dutos comeca-
r4d a 3 km da orla de Caraguatatu-
ba, na direcao da foz do rio Lagoa,
onde o Iroquois ficard ancorado por
cerca de uma semana, contando
com o apoio de oito embarcacoes. A
linha serd montada a bordo da em-
barcacao e os tubos serao lancados
e puxados por dois cabos de aco, li-
gados a um guincho instalado pela
Petrobras na praia das Palmeiras.
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A embarcacgdo comecard a se des-
locar, lancando a tubulacdo, até al-
cancar a profundidade de 11 m, a
aproximadamente 7 km da praia,
quando serd instalado um stinger,
equipamento que facilitard o lanca-
mento dos tubos a partir deste ponto.

O trabalho estara totalmente fina-
lizado quando for instalada a ponta
do flange na target box (espécie de cai-
xa conectora). Mais tarde, a Petrobras
se encarregara de unir esta ponta da
tubulacao ao restante do gasoduto.

Para atender a solicitacdo da Pe-
trobras, a empresa precisou deslo-
car a embarcacao que operava no
Projeto Camarupim, na Bacia do
Espirito Santo. Além disso, mobili-
Zou seus executivos em tempo recor-
de para montar uma estrutura de
operac¢ao no local.

"A Petrobras é um cliente muito
importante e nos sentimos satisfei-
tos em dar continuidade ao traba-

itada

lho desenvolvido pelo Iroquois em
Camarupim"”, declara John Cleri-
co, CEO da Global Industries.
"Apreciamos esse voto de confian-
ca, e a Petrobras poderd contar
com nosso apoio neste importan-
te projeto.”

O escopo completo do projeto
permitird a exportacdo do gds pro-
duzido na plataforma de Mexilhéao,
a 130 km do porto de Sao Sebasti-
ao, para a terra, tendo como destino
final a UTGCA (Unidade de Trata-
mento de Gas Monteiro Lobato), em
Caraguatatuba. O projeto é parte do
Plangas, que objetiva triplicar o cres-
cimento da producao de gas natural
no pais, tornando o Brasil auto-sus-
tentével.

Fundada em 1973, na Louisiana
(EUA), a Global Industries passou
de uma pequena empresa de mergu-
lho para uma das principais empre-
sas de construcao offshore. A Global
Industries Brasil é uma subsididria
da Global Industries, Ltd., atual-
mente lider em solucbes offshore
para construcao, engenharia, geren-
ciamento de projeto e servicos de
suporte; instalacdo e remocao de
plataforma, instalacdo em &aguas
rasas e profundas/Surf (subsea, um-
bilicais, risers e flowlines), IRM (ins-
talagdo, reparo e manutencao), ser-
vigos com ROV e mergulho para a
industria de 6leo e gas em todo o
mundo. Conforme a demanda do
projeto, a empresa pode fabricar
componentes estruturais, tais como
stingers e equipamentos submarinos
como PLEMs e PLETs.

A Global Industries possui 12
escritérios e quatro bases maritimas
ao redor do mundo, conta com cin-
co mil funciondrios e mantém uma
frota de 30 embarcacgoes. A empre-
sa, que possui faturamento anual em
torno de US$ 1 bilhao, foi eleita en-
tre as dez empresas que mais cres-
cem nos EUA pela revista Fortune e,
suas acoes sdao negociadas no Nas-
daq Global Select Market sob o sim-
bolo '‘GLBL.



Olympic Challenger no Brasil

DEPOIS DO BARCO LANGADOR /roquois
e da embarcagao de apoio Rem Comman-
der, contratados para operagdes no cam-
po de Camarupim, Bacia do Espirito San-
to, a Global Industries pretende trazer
para o Brasil o Olympic Challenger, MSV
(navio multi-servigos), projetado e cons-
truido na Noruega e entregue a compa-
nhia em agosto passado.

“Desde sua entrega, o Olympic
Challenger ja participou em projetos
no Golfo do México, apresentando ex-
celentes resultados”, conta o diretor
executivo da Global Industries Brasil,
Emiliano Pescador. “A embarcagéo
ainda se encontra por &, porém di-
versas oportunidades de operagao es-
tdo sendo negociadas em todo o mun-
do, inclusive no Brasil, pais em que
ela se adequaria perfeitamente, em
especial devido a sua autonomia, sem

precisar de muito suporte da praia”,
avalia.

Desenvolvido com tecnologia de pon-
ta, com foco no mercado submarino e in-
tervengdo com ROV, o Olympic Challen-
ger pode realizar instalagdes de umbili-
cais (e produtos relacionados), PLETSs,
manifolds, cabegas de pogo, etc. A em-
barcagdo também é perfeita para insta-
lagdo, reparo e manutengao de submari-
nos, em agua de média a ultra profundida-
de. “Hoje, uma de suas vantagens é pos-

: suir tripulagdo com
experiéncia em tra-
balhos em territério
brasileiro”, observa.

O Olympic Chal-
lenger esté equipado
com dois ROVs, mo-
onpool exclusivo e
um sistema de lan-
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gamento e recolhimento de ROV capaz de
disp6-los ao longo da embarcagdo e atra-
vés do moonpool e, possui um guindaste
de compensagao de 250 toneladas.

“Ja estamos participando de nego-
ciagdes no Brasil ofertando o Olympic
Challenger e temos boas chances de
fechar um acordo em breve e trazé-lo
paraca”, comenta Pescador. “Com cer-
teza, o mercado brasileiro muito se be-
neficiard com uma embarcagdo como
essa no pais”, exulta.

Subsin

Financiando a inovacgao

Subsin, empresa brasileira de tecnologia recebe
aporte de Fundo de Investimentos Criatec.

ESPECIALIZADA EM SOLUCOES de
garantia de integridade estrutural de
equipamentos, aliando inspecao roboti-
zada com andlises de engenharia, a Sub-
sin recebeu aporte do Criatec, fundo de
investimentos de capital, de abrangén-
cia nacional que adquire participacoes
em empresas nascentes desenvolvedo-
ras de produtos ou processos inovadores
e que projetem elevado retorno.

A idéia é que o Criatec, que tem
como cotistas o Banco Nacional de De-
senvolvimento Econdmico e Social
(BNDES) e o Banco do Nordeste (BNB),
apoie 50 iniciativas inovadoras de todo
o pais, realizando investimentos de até
R$ 5 milhdes em empresas que fatu-
rem de zero a R$ 6 milhdes e tenham
grande diferencial tecnolégico.

A Subsin, que recebeu o aporte no
segundo semestre de 2008, é a primei-
ra empresa carioca a tornar-se sécia do
fundo. "Estamos confiantes de que,

além do dinheiro, o
Criatec trard ajuda
na gestao e na cap-
tura de grandes

contratos.”, afirmao | %
diretor da Subsin,
Melquisedec dos
Santos.

O gestor do =
Fundo Criatec no Rio de Janeiro, José
Lavaquial, enxerga na Subsin uma em-
presa muito promissora. “A empresa pro-
duz inovacao com base em tecnologias.
Os empreendedores estdao muito moti-
vados, e o mercado-alvo, trabalhando
préximo da capacidade, estd demandan-
donovidades", observa Lavaquial.

Nascida na incubadora de empre-
sas do Exército e com foco nos segmen-
tos de petréleo e gas, quimica e petro-
quimica, a Subsin j& desenvolveu ro-
bds capazes de inspecionar cascos de
navios e plataformas, tanques de ar-

mazenagem, dutos, risers e galerias
pluviais.

Na &rea de engenharia offshore a
empresa realiza servicos de analises de
risers rigidos e flexiveis, andlises de um-
bilicais, andlises de risers tensionados
(perfuracédo e completacdo), analise de
pipelines e de instalacao de equipa-
mentos subsea, além de desenvolver e
operar equipamentos robotizados para
inspecdo. "Atualmente, estamos quali-
ficando o Sirus, um robd destinado a
inspecao, por meio de ultra-som, de
tanques de estocagem”, destaca o di-
retor da Subsin.

Segundo Melquisedec, a empresa
estd desenvolvendo diversos projetos
tecnoldgicos como um robd para inspe-
cao de cascos/costados de navios, outro
para inspecao externa de risers, e no-
vas metodologias de instalacao de equi-
pamentos subsea visando eliminar pro-
blemas de ressondncia quando da ins-
talacao de equipamentos de grande
carga em aguas profundas e ultrapro-
fundas. “Estamos trabalhando também
com a idéia de montarmos uma estru-
tura comercial em Houston (Texas,
EUA), para o proximo ano”, avisa. l
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Esab

Novos backings ceramicos
toleram correntes mais altas

A Esab esté langando a linha OK Backing, constituida de backings
cerédmicos de diversos tipos e dimensdes, cobrindo as mais
variadas aplicagdes. Desde sua introdugdo no segmento naval e
offshore, o uso de backings ceramicos vem crescendo de modo
constante. Hoje eles s&o usados também na fabricacdo de pontes,
vasos de pressdo e fabricacdo em geral, sempre em busca do

aumento na produtividade.

A UTILIZACAO DE BACKINGS
ceramicos possibilita a utilizacdo de
correntes de soldagem mais altas
para o passe de raiz, elimina a ne-
cessidade de goivagem, contra-sol-
da e passe de selagem e ainda pro-
porciona alta qualidade de raiz e
maior facilidade de utilizacgao.

A linha OK Backing é fabricada
com materiais inertes e ndao provo-
canenhum tipo de alteracdao na com-
posicdo quimica e nas propriedades
do metal depositado. Esse material
é seco e ndo possui tendéncia a ab-
sor¢ao de umidade, o que garante
alta performance na soldagem de
consumiveis de baixo hidrogénio.

Sua fixacao é feita por meio de fita
adesiva de alta qualidade, o que ga-
rante uma colagem eficiente.

Fundada em 1904, em Goteborg,
Suécia, por Oscar Kjellberg, inven-
tor do eletrodo revestido para
soldagem, e focadas claramente nas
necessidades de reparos de navios, a
hoje centenaria Elektriska Svet-
snings AktieBolaget (Esab) é uma
das principais empresas mundiais
em produtos para soldagem e siste-
mas avancados de corte.

Com sede em Contagem (MG),
a empresa inaugurou sua fabrica no
Brasil em 24 de setembro de 1955,
inicialmente fabricando eletrodos
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revestidos e, em 1976 e 1978, res-
pectivamente, fabricando equipa-
mentos e fluxos para solda ao arco
submerso.

Contudo, a Esab estd no Brasil
desde a década de 1940, quando a
empresa Carlo Pareto S/A iniciou a
venda de eletrodos, importando o
produto da Esab/Suécia.

Assim, os produtos da Esab es-
tao presentes no mercado brasilei-
ro hd mais de 50 anos, crescendo
junto com o desenvolvimento tec-
noldgico nas areas de solda e corte
e transferindo toda experiéncia e
qualidade as empresas usudrias
destes produtos. H

ABB

Inovacdao com tecnologia verde

ABB entrega a Cemig subestagao mdvel que funciona 100% a dleo vegetal

A ABB, REFERENCIA EM tecnologia de potén-
cia e automagao e a Companhia Energética de
Minas Gerais (Cemig) desenvolveram de forma
pioneira no setor elétrico mundial: a primeira
Subestacao Mdvel 138.000 Volts com 100% de
oleo vegetal isolante em seus transformadores.
Além disso, a subestagao esta equipada com
produtos compactos de Ultima geragao.

O ¢leo vegetal apresenta excelente de-
sempenho elétrico e térmico. E 100%
biodegradével, sendo 97% em 21 dias, e nao
contém produtos que possam afetar o meio
ambiente. Essas caracteristicas garantem a
Subestagao Mével maior vida Util, maior segu-
ranga no atendimento aos clientes e menor
risco para o sistema elétrico.

Com o objetivo de garantir a disponibilida-
de de energia para os seus consumidores, sem

acarretar impacto ao meio ambiente, este proje-
to esté alinhado as diretrizes da Cemig no que
se refere a sua preocupagdo permanente com a
qualidade da energia ofertada e o respeito ao
meio ambiente. Por essas razoes, a iniciativa
alia desenvolvimento, sustentabilidade e satis-
facao dos seus clientes.

Inaugurada no dia 1° de dezembro, a su-
bestagdo mdvel tem uma capacidade de 15 MVA,

poténcia suficiente para atender uma popula-
¢&o de quase 50 mil habitantes. Possui dispo-
sitivo de manobra de ultima geracgao, utili-
zando um equipamento hibrido de 138 kV, do
tipo compacto, ou seja, um disjuntor, uma
seccionadora e uma chave de aterramento
integrados, compondo um dispositivo mul-
tifuncional, com acionamento motorizado.
Estard dedicada especialmente para
minimizar os tempos dos desligamentos aci-
dentais e manutengdes no sistema elétrico
da empresa.

Esse projeto consiste em um sistema
montado e testado sobre uma carreta. “Os
investimentos em pesquisa e desenvolvimen-
to, que proporcionam solugdes cada vez mais
compactas agregando mdultiplas funcionalida-
des, foram decisivos na escolha da Cemig pela
ABB”, declara Amilton Pinto, diretor Regional
de Desenvolvimento de Negdcios. O grupo
opera em cerca de cem paises e emprega em
torno de 120 mil funcionérios. M
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Unipac

Tecnologia Unipac na Antartica

Empresa fornece tanques de combustivel para expedicao de Amyr Klink

ATENDENDO A UM PEDIDO de
Klink, a empresa forneceu seis tan-
ques de combustiveis, sendo cinco
com capacidade de 400 litros e um
de 300 litros, além de 200 bombonas
com capacidade para armazenar 20
litros cada.

Para Marcos Antonio Ribeiro,
vice-presidente da Unipac, ao aten-
der as necessidades da expedicao, a
empresa comprova sua versatilida-
de nos mais diversos setores com
produtos de seu portfélio. “Somos
conhecedores da seriedade do tra-
balho desenvolvido por Amyr Klink
e, por isso, decidimos apoid-lo nes-
sa viagem. Para nés serd uma forma
de difundir a aplicacdo dos nossos
itens no mercado nautico. Embora
os produtos ja possuam todos os en-
saios e estejam em conformidade
com as especificacdoes das normas
técnicas vigentes, serd uma oportu-
nidade de testa-los nas condicdes
severas da Antartica", disse Ribeiro.

A expedicdo utilizarad o Paratii 2,
que ja esteve na Antartica em outras
ocasides. Desta vez, a tripulacéo
composta por Klink e amigos parti-
14 com o objetivo de realizar o res-
tauro da antiga base inglesa locali-
zada em Damoy Point, abandonada
e que seria demolida ainda este ano.
Segundo o navegador, a idéia € man-
ter no local uma pequena estacao de
informacdes meteoroldgicas e tam-
bém uma espécie de banco de dados
de observacao de baleias. Posterior-
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mente, a equipe permanecera na An-
tartica para efetuar experiéncias com
o biodiesel com vistas a substituir o
o6leo diesel no uso de motores e no
sistema de aquecimento.

Os tanques de combustiveis da
Unipac trabalhardo interligados, e
atenderdo uma lancha desenvolvi-
da especificamente para situacoes

de resgates e logistica, com auto-
nomia para navegar mil milhas néa-
uticas em alto-mar e capacidade
para até 15 tripulantes. J& as 200
bombonas estarao dispostas nos po-
roes do Paratii 2 e servirdo para
estocagem de todos os liquidos a se-
rem consumidos durante a viagem,
bem como para armazenar itens
importantes de sobrevivéncia, que
nado podem ter contato com outros
fluidos e nem molhar.

Os tanques desenvolvidos pela
Unipac e fornecidos ao projeto de
Amyr Klink j& estdo adequados para
uso de biodiesel B5 — uma antecipa-
cdo da empresa as determinacdes
legais, que entrardo em vigor so-
mente em cinco anos. Wl

Diariamente, na tela do seu computador, as informagdes
do setor naval e offshore. Assine em www.tnpetroleo.com.br
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STX Europe

os: Divulgagdo STX Europe

Ndvas embarcac;ﬁesﬁ
de apoio offshore

Norskan Offshore e DOF Subsea langam casco e batizam

embarcagdo de apoio maritimo.

A STX Europe e o grupo DOF,
representados pelas suas subsidia-
rias no Brasil, Norskan Offshore e
DOF Subsea, realizaram no dia 14
de novembro um duplo evento
relacionado as atividades offshore.
As 16h, no Estaleiro ITha S/A
(Eisa), foi lancado ao mar do casco
do PRO-23 Skandi Vitéria, uma
embarcacao do tipo OSCV-06,
encomendada a STX Europe pelo
armador Norskan Offshore Ltda.
Em seguida, no estaleiro STX
Brazil Offshore S/A (antigo Aker
Promar), foi realizada a ceriménia
de batismo da embarcacao Skandi
Salvador, navio multifuncional do
tipo ROV/Supply Vessel. A unidade
é destinada ao suprimento de
plataformas, lancamento de
unidades subaqudticas a profundi-
dades de até 2.500 m e ao apoio na
operacao de ROVs.

Ambas as embarcacoes — 0s
maiores, mais sofisticados e
complexos navios de apoio offshore
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Hans Ellingsen, Norskan, e esposa; Miro Arantes,
STX Brazil; Camila Mendes Vianna Cardoso, da Law
Offices CarlKincaid; e Helge Mogster, da DOF e
esposa (ao centro).

Camila Mendes Vianna Cardoso, da Law Offices Carl
Kincaid e Miro Arantes, STX Brazil.

feitos no Brasil — foram
construidas com o apoio dos
governos federal e do Rio de
Janeiro, e financiamento do Fundo
da Marinha Mercante do Ministé-
rio dos Transportes através do
Banco Nacional de Desenvolvi-

Caracteristicas técnicas
Skandi Vitéria

Tipo: OSCV- 06

Porte bruto: 9.000 t
Comprimento total: 142,20 m
Boca moldada: 27 m
Velocidade: 16,5 nés

Sociedade classificadora: DNV

Skandi Salvador

Tipo: ROV-06/Supply Vessel
Porte Bruto: 3.600 t
Comprimento total: 105,90 m
Boca moldada: 21 m
Velocidade: 16 nés

Sociedade classificadora: DNV

mento Econémico e Social
(BNDES).

Mudanga - Referéncia na
construcdo de navios de cruzeiro e
de apoio, o Grupo Aker Yards trocou
de nome no inicio de novembro de
2008 e passou a se chamar STX
Europe. A mudancga ocorreu porque
o grupo sul-coreano STX Business
passou a ser o principal acionista da
empresa. Desde entdao a marca Aker
Yards deixou de existir, e tanto a sede
do grupo, em Oslo, na Noruega,
quanto todas as filiais passaram

a compartilhar a marca comum
STX Europe.

Com isso, o Estaleiro Aker
Promar, situado em Niteroi, que
pertencia ao Grupo Aker Yards,
também mudou de nome para
STX Brazil Offshore S/A.

O STX Business Group tornou-se
o principal acionista do grupo Aker
Yards em agosto deste ano, quando
passou a ter uma participagdo de
92,46% nas acoes da Aker. O STX
Business Group tem ampla partici-
pacdo na construcao naval e
atividades maritimas. Ano passado,
o faturamento total da STX foi de
US$ 9,05 bilhoes. E o nimero de
colaboradores chegou a 39 mil no
final de 2007. W



Rolls-Royce

Porto seguro .

Rolls-Royce langa pedra fundamental
de unidade de reparos e manutencgao.

A ROLLS-ROYCE REALIZOU, no dia
4 de dezembro, em Niterdéi (RJ), a ce-
rimo6nia de lancamento da pedra fun-
damental de sua nova unidade de re-
paros e manutencao de equipamen-
tos maritimos na América do Sul.
Com mais de 40 embarcacoes de
apoio offshore UT construidas em es-
taleiros brasileiros, em 2003 a Rolls-
Royce abriu uma oficina no Rio de
Janeiro para apoiar seus clientes na
regido. A oficina ja estd pequena para
o potencial que o mercado oferece.
Com investimentos de R$ 15 mi-
lhoes, a nova instalagdo terd uma area
efetiva de oficina de 2.100 m?, dentro
de uma area total de 13.000 m?. Esta-
rd localizada no municipio de
Niter6i, na Ilha do Caju, de frente
ao canal de acesso ao Porto de
Niter6i, po6lo da industria naval do
estado do Rio de Janeiro, proximo
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aos principais estaleiros e
do porto de Niterdi.

A oficina contard com
uma capacidade de ica-
mento de 100 ton, uma area

Francisco Itzaina, presidente da Rolls-Royce para América

Foto: Divulgacdo Roll-Royce

de usinagem com mdéqui- do Sul; Godofredo Pinto, prefeito de Niterci; Daniel Monroy,

nas de ultima geracao e
outra separada de lavagem,
jateamento e pintura. A oficina ird
atender clientes da América do Sul
e parte da Africa Ocidental. A expec-
tativa é de que as obras sejam encer-
radas no primeiro trimestre de 2009.
"A Rolls-Royce estd muito feliz em
lancar essa pedra fundamental no
municipio de Niterdi", disse o vice-
presidente da Rolls-Royce Marine
para América do Sul, Daniel
Monroy. "A Ilha do Caju é conside-
rada uma localizacdo privilegiada.
Com isso, teremos ainda mais efi-
ciéncia e diminuicdo do tempo de

vice-presidente da Rolls-Royce Marine para América do Sul e
Maria Regina Pinto, esposa do prefeito.

entrega dos servicos no futuro,
como também qualidade, rapidez
e custos dos mesmos", ressaltou.
Atualmente, a Rolls-Royce esta
instalada no bairro de Sao Cristovao,
no Rio de Janeiro, onde sao executa-
dos servicos de manutencao e repa-
ros de equipamentos em uma area
de 700 m? com capacidade de ica-
mento de 32 toneladas. Nos ultimos
dois anos a empresa triplicou seu
faturamento em servigos de reparo e
manutencdo, e também duplicou
suas vendas de pecas sobressalentes.

Deb’Maq

Atualizacdo técnica

Unidade Mével da Deb'Maq visita cidades do interior paulista.

- -‘ Foto: Divulgagdo

DESENVOLVIDA PARA FOMENTAR
atividades destinadas a interacdo en-
tre fornecedores de maquinas/equipa-
mentos e instituicdes de ensino técni-
co, a Unidade Moével de Difusao
Tecnolbgica (UMDT) da Deb'Maq visi-
tou neste més de dezembro as unida-
des do Senai-SP nas cidades de Matéao
e Sdo José do Rio Preto, onde realizou
apresentacoes, palestras e worhshops
sobre manufatura industrial.

Durante as visitas foram desenvol-
vidas acdes — abertas a alunos, docen-
tes, empresdrios e técnicos do setor —
voltadas para a transferéncia de tecno-
logias, como a atualizagdo técnica dos
docentes por meio de cursos, demons-
tragoes e palestras, além de demonstra-
cOes praticas para os alunos.

Preparada para atender as diversas
regides e suas diferengas culturais ou
tecnolédgicas na drea de manufatura in-
dustrial, a unidade mével da Deb'Maq
dispde de metodologia que pode ser em-
pregada tanto em ambientes de alta
tecnologia como nos mais bdsicos, nos
quais se aplicam técnicas de manufatu-
ra obsoletas ou dispendiosas.

Durante a passagem por Matdo e
S&o José do Rio Preto, a unidade cum-
priu seu objetivo de apoiar o desenvol-

vimento de pequenas e médias empre-
sas industriais da &rea de manufatura
de produtos e servicos; atualizacédo, di-
fusdo e transferéncia de tecnologia para
as instituicées de ensino técnico e de
qualificacdo de mao-de-obra; fomento
a integracao de escolas técnicas e co-
munidades industriais; e incentivo a
modernizacdo do setor produtivo por
meio da geracdo de solugdes com no-
vas técnicas de manufatura e negécios.

As visitas da UMDT séao feitas me-
diante agendamento e podem durar de
uma a duas semanas. Nesse periodo,
sao promovidas atividades como: cur-
sos de usinagem, com tecnologia CNC;
palestras técnicas de fornecedores de
maquinas, equipamentos, softwares,
ferramentas e outros; palestras de ins-
tituicoes de ensino técnico; palestras de
organismos de apoio a pequenas em-
presas; estudos de cases das pequenas
empresas; e demonstracoes dos equi-
pamentos instalados. H
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Apolo Tubulars

Ampliacdo de planta industrial

Empresa apresenta oficialmente o recém-concluido projeto de ampliacao
de sua planta industrial localizada na cidade de Lorena, em Sao Paulo.

APCLO () TUBULARS

High Quality pipe for Ol & Gus

INICIADA EM 2003 e estrategica-
mente alinhada a tendéncia de
crescimento acelerado e a intensi-
ficacdo das atividades petroliferas
no Brasil, o projeto de ampliacao
das instalacoes da Apolo Tubulars
compreendeu a aquisicao de
equipamentos nacionais e estran-
geiros de alto grau tecnoldgico. Os
investimentos na instalacao da
Apolo Tubulars alcancaram a casa
dos R$ 62 milhoes.

O projeto incluiu um eco-forno,
para as operacoes de up-set por
aquecimento indutivo e
encorpamento da espessura de
parede por pressdo mecanica,
equipamentos para o tratamento
térmico de tubos por processo de
inducao com controle do processo
computadorizado e para o desem-
peno de tubos com softwares
especificos.

A partir da expansao, a empre-
sa, detentora de uma fatia conside-
ravel no mercado de tubos de
conducdao Line Pipe, passa a
oferecer também uma linha de
tubos acabados (OCTG), nas faixas
de diametros de 2,3/8" a 9,5/8",
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destinados a exploracédo e a
producédo de petréleo e gés. Estes
tubos sao definidos por suas
aplicacoes como Tubing (produ-
cdo) — diametros de 2,3/8" a 4,1/2"
nos graus de aco até P110 —e
Casing (revestimento) — didmetros
de até 9,5/8" nos graus de aco até
P110.

“Naquela época, ja havia a
percepcao do grande avanco
tecnolégico e capacitacdo que o
Brasil precisaria desenvolver para
ser bem sucedido na sua busca por
petréleo”, recorda o presidente e
chefe executivo da Apolo Tubulars,

Carlos Eduardo
de Sa Baptista.
"Hoje, vemos
que a decisao
de nos preparar
para este mo-
mento foi mais
" que acertada e
nos possibilita participar ativa-
mente dos novos desafios
mercadolégicos impostos pela
industria de 6leo e gas."

Criada a partir de uma joint
venture da Apolo Tubos e Equipa-
mentos, subsidiaria do Grupo
Peixoto de Castro, e da U.S. Steel,
provedora de tecnologia e produ-
tos tubulares que acumula mais de
cem anos de experiéncia, a Apolo
Tubulars ¢ uma empresa focada na
producao de tubos de aco de alta
qualidade, soldados por inducgao
de alta freqtiéncia (HFIW), para a
industria de petréleo e gas e outros
segmentos do setor de energia.

Com capacidade instalada
para produzir 120 mil toneladas
de tubos, com a ampliacdao ainda
é possivel realizar testes ndo
destrutivos em todas as fases do
processo com uso da técnica do
ultra-som e testes hidrostaticos
com 20 mil psi de pressao. Para a
etapa de rosqueamento, foram
reservados quatro centros de
controle numérico com programas
especificos para roscas Round,
Buttress e Premium, e equipamen-
tos de torque de luvas com
mapeamento de processo.

Parceria tecnoldgica — A expertise
inerente aos novos processos de
fabricacdo incorporados foi
possivel devido ao suporte, nas



fases de instalacéo e start-up dos
equipamentos, da United States
Steel Corporation, provedora de
tecnologia e produtos tubulares e
sécia igualitaria da Apolo
Tubulars no Brasil.

A partir da cooperacéao técnica
com a U.S. Steel e da
complementacao da sua planta
industrial, a empresa ird atender
aos mais diversos consumidores
por meio de uma extensa e bem
desenvolvida rede de distribuicao,
inclusive no mercado norte-
americano, no qual a U.S. Steel
¢é a representante exclusiva dos
produtos da Apolo Tubulars.

"A complementacdo da linha
de produtos permite ndo apenas o
pleno atendimento ao mercado
brasileiro, mas, por intermédio da
U.S. Steel, suporta o aumento da
demanda global pelo produto,
atendendo as exigéncias crescentes
nos didmetros e nas especificagoes
do aco", avalia o presidente da
Apolo Tubulars.

Para ele, os investimentos em
tecnologia de ponta e infra-
estrutura fabril, associados a
localizacdo geograficamente
estratégica das instalacgoes,
resultam hoje no diferencial
competitivo da empresa.

"Uma plataforma parada
produz um prejuizo diario de
US$ 500 mil. Por isso, estamos
trabalhando e investindo para que
nossos clientes tenham sempre ao
seu alcance um produto com

qualidade e confiabilidade garanti-
das", observa. “Nosso processo de
producédo é pautado por uma busca
constante pela qualidade total.
Nossa produgéo é conduzida por um
modelo de gestdo baseado no
respeito ao meio ambiente e em
conceitos de seguranca, melhoria
continua e inovacgdo. Cada tubo que
sai da fabrica passa por uma
rigorosa bateria de testes, sempre no
intuito de oferecer ao nosso cliente
um produto 100% seguro.” W

Hilub

Medida preventiva

Crise eleva a demanda por lubrificagdo industrial.

EM TEMPO DE DIFICULDADES,
nem todas as empresas véem seus
negacios e lucros ruirem. Com a
atual crise financeira mundial, por
exemplo, o segmento industrial
tem procurado adiantar a realiza-
cdo da manutencéao de seus
equipamentos — que em geral
acontece entre dezembro e janeiro
—, visando a economizar com
possiveis reparos no futuro.
E o setor de lubrificacao tem
se beneficiado com esse aumento
da demanda.

Especializada em gestao
de lubrificacdo, a Hilub
(www.hilub.com), por exemplo,
tém atendido a uma procura por
seus servigos 50% maior em
relacdo aos meses anteriores.
"Apbs a crise, nossa média diaria

de propostas de manutencao
passou a 15, quando antes girava
em torno de dez por dia", avalia
Miguel Pardo Jr., diretor de
Desenvolvimento e Aquisicoes da
empresa. "Para o préoximo ano, a
expectativa é de que essa procura
aumente ainda mais", diz o
executivo.

A Hilub atua nos segmentos
industriais e de transporte, fazendo
gerenciamentos de lubrificacao e
abastecimento. Desde sua inaugu-
racdo, em 1992, ja prestou servigos
para gigantes como a Petrobras,
Vale, Samarco, V&M, Du Pont e
ArcelorMittal, entre outras, e vem
experimentando um crescente
processo de melhorias e desenvol-
vimento, aumentando sua clientela
a cada ano.
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Entre as prioridades da empre-
sa estdo a seguranca e o meio
ambiente. Contando com 500
funcionarios, em 2008 a
corporacao — que recentemente
inaugurou filiais no Chile e na
Espanha — obteve um faturamento
de R$ 25 milhoes, o dobro do
alcancado em 2007. H
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Wilson, Sons Logistica

Logistica com a témpera do aco

A WILSON, SONS LOGISTICA foi
escolhida pela Companhia Side-
rirgica Nacional (CSN) — uma das
maiores siderurgicas da América
Latina —, para comandar a movi-
mentacdo interna de matérias-pri-
mas e pecas na instalacdao de Volta
Redonda (RJ), a Cidade do Aco.
Além de investimentos previstos
de R$ 15 milhoes em equipamentos,
a operacao envolvera 200 funciona-
rios do operador logistico que se so-
marao aos 12 mil trabalhadores ter-
ceirizados da usina Presidente Var-
gas, coracdo da planta da CSN no
municipio do Médio
Paraiba. “Um dos di-
ferenciais para anga-
riarmos este contrato
foi a nossa proposta
de ganho comparti-
lhado, que agrega va-
lor continuamente ao
processo operacio-

.}

nal", diz o diretor exe-
cutivo da Wilson, Sons Logistica,
Thomas Rittscher III.

Segundo o gerente-geral de su-
primentos da CSN, Renato Carrei-
ra, o acordo representa um modelo
inovador de prestacao de servigo de
transporte, com chances de se con-
verter no novo padrao dentro da em-
presa. "Antes contratdvamos os equi-
pamentos em ‘prateleira’. Agora, de-
cidimos contratar uma operadora
logistica para cuidar do servico”,
afirma. "Estamos certos de que re-
duziremos custos e eliminaremos
uma série de ineficiéncias."

Ele explica que os servicos serao
de movimentacdo interna de maté-
rias-primas e pecas nos almoxarifa-
dos, nas areas de aciaria e no alto-
forno e também de pés carregadeiras;
manuseio utilizando escavadeira; car-
ga e descarga de vagoes e caminhoes
em diversas areas e movimentacdo de
vagao utilizando tratores.
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A 4rea total da
planta de Volta Re-
donda é de quase
4 km? e a Wilson,
Sons Logistica é res-
ponsavel pela gestao
de uma frota de 80
equipamentos.
"Esse é um impor-
tante contrato que
vem somar nossa
carteira de clientes e
consolida nossa po- |
sicdo como princi-
pal operador do
segmento siderur-
gico", diz Thomas.

A CSN j4 era cli-
ente da empresa nas
operacoes dos ter-
minais multimodais
do Arard/RJ e Ita-
quaquecetuba/SP nos quais a Wilson,
Sons Logistica é responsavel pela
operacao de carga, descarga e arma-
zenagem de produtos siderirgicos.

Soma de expertises - A Wilson, Sons
Logistica atua em varios setores indus-
triais, como alimentos e eletroeletro-
nicos, agronegocio, sidertrgica, papel
e celulose, farmacéutico e cosméticos,
quimico e petroquimico e 6leo e gas.
A empresa pertence ao Grupo Wil-
son, Sons, um dos maiores opera-
dores integrados de logistica portua-
ria e maritima e solugdes de cadeia
de suprimento no mercado brasilei-
ro, com 170 anos de experiéncia.

O segmento de logistica do Gru-
po contabilizou US$ 24,4 milhoes de
receita liquida no terceiro trimestre
de 2008, antes dos US$ 18 milhdes
alcancados em igual periodo de 2007.
No acumulado de nove meses de
2008, o segmento totalizou US$ 69
milhoes, montante 45,8% acima dos
US$ 47,3 milhdes registrados no
mesmo calenddrio de 2007.
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Numeros que devem crescer com
o contrato fechado com a CSN, assim
como o volume de trabalho. Afinal, a
Usina de Volta Redonda tem capaci-
dade anual de producéo de 5,8 mi-
Ihoes de toneladas de aco bruto. A usi-
na esta estrategicamente préxima dos

principais centros de consumo do pais,
das fontes de matéria-prima e dos cen-
tros de escoamento de produtos.

Fundada em 9 de abril de 1941,
a CSN iniciou suas operacoes em
1° de outubro de 1946. Como pri-
meira produtora integrada de aco
plano no Brasil, ¢ um marco no pro-
cesso brasileiro de industrializacao.
O seu aco viabilizou a implantacao
das primeiras industrias nacionais,
nucleo do atual parque fabril bra-
sileiro. Privatizada em 1993, e apos
mais de seis décadas de atividade,
continua a fazer histéria. Com ca-
pacidade de producao anual de 5,8
milhoes de toneladas e cerca de 16
mil empregados, a CSN concentra
atividades em siderurgia, minera-
cdo e infra-estrutura. W



Eisa

Encomenda de petroleiros

Transpetro assina contrato com Estaleiro Eisa

A TRANSPETRO, SUBSIDIARIA de
logistica e transporte da Petrobras, assi-
nou, no dia 4 de dezembro, contrato com
o estaleiro fluminense Eisa para a cons-
trucdo de quatro petroleiros Panamax,
previstos para a primeira fase do seu Pro-
grama de Modernizacdo e Expansao da
Frota (Promef).

Agora sdo oito os navios constantes
da primeira fase do programa com cons-
trugdo garantida no Rio — o Estaleiro
Mau4, instalado em Niterdi, ja havia
assinado contrato com a Transpetro
para fazer quatro navios destinados ao
transporte de produtos claros deriva-
dos de petroleo.

No total, a primeira fase do Promef
prevé investimentos de US$ 2,5 bilhoes
na construcdo de 26 navios. O progra-
ma permitiu o deslanche da industria
da construcao naval no Brasil, que es-
tava as voltas com um marasmo de 20
anos, depois de o pais ter sido o segun-
do maior fabricante de navios de gran-
de porte do mundo, na década de 1970.

A segunda fase do Promef — com
previsdo para a construcdo de mais 23
navios — comecgou em julho, com o en-
vio dos editais para os estaleiros convi-
dados. Estdo programados para a se-
gunda fase sete navios petroleiros —
quatro Suezmax e trés Aframax - to-
dos com posicionamento dindmico
(pela primeira vez fabricados no Bra-

para a construgao de quatro navios.
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sil), além de nove navios de produtos,
cinco para transportar gas liquefeito de
petrdleo e trés para bunker (combusti-
vel de embarcacoes).

Sobre o Eisa - Com instalagoes na Ilha
do Governador, o Estaleiro Eisa — que
construird os quatro navios Panamax
previstos para a primeira fase — possui,
além dos petroleiros agora contratados,
uma carteira de encomendas que inclui
navios de produtos para a venezuelana
PDVSA e outros armadores, a maioria
estrangeiros. O Eisa estd, portanto, ple-
namente habilitado tecnicamente para
construir os navios da Transpetro.

A direcdo do Eisa atribui a moder-
nizacdo empreendida pelo estaleiro as
diretrizes tracadas pelo Promef, que tem
como premissa bdsica tornar a indus-
tria naval brasileira competitiva inter-
nacionalmente.

O estaleiro investiu forte em equi-
pamentos, treinamento, tecnologia e
instalagbes. A existéncia de duas car-
reiras laterais de construcdo permite a
fabricacdo simultdnea de dois ou mais
navios, o que garante boa capacidade
produtiva e flexibilidade industrial.

Entre as varias melhorias executa-
das na area industrial, destacam-se
também trés novos galpdes para a cons-
trucdo de blocos; acréscimo do péatio de
aco, passando a ter capacidade para

estocar 50 mil toneladas; acréscimo dos
galpoes de serralheria, tubulacao e
mecdnica; criacao de duas 4reas para a
submontagem de pecas especificas dos
navios; prolongamento das areas de
operacao dos poérticos; mudanca do
leiaute para obter melhor fluxo de pro-
ducao; compra de cem computadores e
a aquisicao de 120 méaquinas roboti-
zadas para soldagem.

Mudangas - No tultimo dia 7 de novem-
bro, a Transpetro assinou contrato com
o Estaleiro Atlantico Sul — instalado no
Porto de Suape (PE) — para a constru-
cao de cinco petroleiros Aframax. Os
quatro Panamax, agora a cargo do Es-
taleiro Eisa, e os cinco Aframax enco-
mendados ao Atlantico Sul deveriam
ser construidos pelo Consércio Rio In-
dustria Naval, vitorioso na licitagdo pro-
movida pela Transpetro. O consércio
fluminense (formado pelo Sermetal Es-
taleiros e MPE, com parceria tec-
nolégica da Hyundai) desistiu das en-
comendas.

A decisao foi atribuida a falta de acor-
do para o arrendamento da &rea do an-
tigo Ishibras, no Caju, Zona Portuaria
do Rio de Janeiro. Segundo o consércio,
sem um contrato de 20 anos a precos
adequados, ndo seriam viaveis os inves-
timentos necessdrios para modernizar
as instalacoes e atender aos rigidos pa-
droes estabelecidos pelo Promef.

Os novos contratos tém as bases de
precos da proposta vencedora na licita-
cdo, do Rio Industria Naval, que foi de
US$ 517 milhoes pelos cinco petrolei-
ros Aframax e de US$ 349 milhoes pe-
los quatro Panamax. Voltados para o
transporte de dleo cru, os Aframax, en-
comendados ao Atlantico Sul, tém ca-
pacidade em torno de 110 mil tonela-
das de porte bruto (TPB), o equivalen-
te a 700 mil barris. Os Panamax podem
conter até cerca de 73 mil TPB, ou 550
mil barris.

Os quatro navios de produtos cla-
ros, a serem construidos pelo Estaleiro
Mauéd, tém capacidade aproximada de
48 mil toneladas de porte bruto e cus-
tardo, no total, US$ 277 milhdes. W
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G-Comex

Cinco anos de sucesso

G-Comex quer crescer e ampliar seus negocios

ESPECIALIZADA EM SOLUCOES
e servicos para o mercado de 6leo
e gas, energia e industria naval,
oferecendo gestdo completa em
logistica offshore, fornecimento de
mao-de-obra, implantacao de
bases de apoio portudrias, procure-
ment e atendimento a embarca-
coes, entre outros, a G-Comex
comemorou cinco anos de ativida-
de e mira horizontes mais amplos.
Fundada em 2003, a empresa
orgulha-se de estar presente em
boa parte das operacoes offshore de
exploracdo, desenvolvimento e
producéo nas bacias de Campos,
Santos e Espirito Santo, desenvol-
vendo solugoes logisticas em obras
de construcao de plataformas,
FPSOs, gasodutos e oleodutos.
“"Em cinco anos, conseguimos
construir uma empresa de bases
sOlidas, tornando-a uma referéncia
em solugoes
logisticas",
avalia o CEO da
empresa, Eduar-
do Paes Leme.
“Nao somos uma
empresa de
' logistica que
" atende ao

mercado de petréleo, mas uma
empresa de petréleo cujo negocio é
a logistica", destaca. "Para nés, a
logistica ndo é um conceito amplo,
sem definicdo, mas uma parcela
importante do processo operacio-
nal, capaz de fazer a real diferenca
no resultado de um projeto.”

Em 2006, foi criada a H Roil,
divisdo para solucdes em recursos
humanos, que vem se destacando
no recrutamento, selecao e terceiri-
zacao de mao-de-obra. “Por ser
focada nos mercados de dleo e gas
e industria naval, a H Roil é uma

parceira de valor, que compreende
as demandas de seus clientes”,
destaca Paes Leme.

Em 2008, a G-Comex iniciou,
em parceria com a Bureau Veritas,
a certificacao integrada dos
programas ISO 9001:2000, ISO
14001:2004 e OHSAS 18001.
“"Também assinamos nosso com-
promisso com o Pacto Global das
Nacgoes Unidas", acrescenta Paes.
Segundo ele, a empresa estd bem
posicionada em um mercado
extremamente exigente. “Criamos
a maior estrutura de gerenciamen-
to logistico voltado para um sé
mercado, gerando mais de 120
empregos diretos em nossas
operacOes. Vamos continuar
mantendo esse alinhamento.” W

Planos ambiciosos

0S PLANOS DA G-COMEX s&o ambicio-
sos. Ainda no primeiro semestre de
2009, a empresa estara inaugurando
uma base de apoio logistico a opera-
goes offshore na baia de Guanabara.
E tem um plano de investimentos da
ordem de US$ 15 milhdes, entre capital
proprio e investidores internacionais.
“O overbook, por assim dizer, as bases
de apoio existentes tém dificultado os
projetos de exploragao, desenvolvimento

e produgdo do ponto de vista de uma
logistica satisfatéria”, avalia Paes Leme.
“O projeto da G-Comex, entre 2009 e
2011, envolve a criagdo de quatro bases
de apoio no Brasil. A primeira no Rio de
Janeiro, ainda no primeiro semestre de
2009; uma para o segundo semestre do
mesmo ano, no litoral norte de Sdo Paulo,
no primeiro semestre de 2010; uma outra
base de apoio na Bahia, para atender
operagoes das |OCs na regido, mas

também a Petrobras. E em 2011, sul da
Bacia de Santos e norte de Campos”,
explica. “Estamos negociando as éareas
e as parcerias.”

Outro projeto para o ano de 2009 é
a importagdo de embarcagées de apoio
a operagao offshore, o que inclui em um
primeiro momento cinco embarcagdes
tipo AHTS para afretamento de longo
prazo no mercado nacional. “Nds nos
sentimos desafiados a identificar as
dificuldades logisticas do mercado e
buscar incessantemente as solugdes,”
garante Paes Leme. M
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