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OLOGIA DA
ORMACAO

no setor de petroleo e gas

Sim. O futuro é agora

Em um cenario de grandes possibilidades e oportunidades, com uma indUstria que
presencia uma curva de crescimento que tem como conseqiiéncia o fechamento de
grandes negocios (como o recentemente fechado pela Altus, para fornecimento de
automagao para o gasoduto Urucu-Manaus) e sedenta por inovagoes (vide os
equipamentos de quinta geracao que a Agilent esta trazendo para o Brasil), a cada dia
gue passa, um numero maior de empresas percebe e traz para o cotidiano de suas
atividades a idéia de que ndo é mais possivel apenas vender solucdes. A idéia é
desenvolver em conjunto, ouvir o usuario, participar dos processos atuando lado a lado
com os profissionais envolvidos. O exercicio do coletivo ja é uma realidade para
empresas como a SmartTech e a SolidWorks.

por Cassiano Viana e Beatriz Cardoso
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Altus fecha maior negodcio de sua historia

Ao completar 25 anos em 2007, a Altus Sistemas de Informética fecha o maior negécio da sua histéria,
consolidando sua posicao de integradora de sistemas de automagao para o setor de 6leo e gas.

empresa serd responsdvel por todo o sofisti
cado sistema de automacao de 23 estacoes
de controle do gasoduto Urucu-Manaus, da
Petrobras, com 662 km de extensao, em plena selva
amazonica, que transportard, em sua fase final, 10
milhdes de metros cubicos de gés natural diaria-
mente. A supervisao e controle do gasoduto, via
satélite, ocorrerd no Rio de Janeiro. O contrato tem
o valor de R$ 32,8 milhoes, com prazo de 15 meses.
O gasoduto Urucu-Manaus faz parte do pla-
nejamento estratégico da Petrobras para otimizar
as melhorias necessdrias da estrutura energética
brasileira. Em sua primeira fase de operacdo ird
transportar 4,7 milhdes de metros ctbicos de gés
natural por dia, do campo petrolifero de Urucu,
no municipio de Coari, até a capital do Amazo-
nas. O principal destino do insumo serd a alimen-
tacdo de termelétricas, para atender Manaus e
outros municipios ao longo do gasoduto. O gas
natural substituird o diesel e 6leo combustivel usa-
dos atualmente na produgédo de toda a energia elé-
trica consumida no estado.
Atuando globalmente, a gaucha Altus Sistemas
de Informéatica S/A é lider no pais dentre as empre-

sas que utilizam tecnologia prépria no setor de
automacao e controle de processos industriais.
Com sede no Pélo de Informética em S&o Leopoldo
(RS), a empresa possui filiais em Sao Paulo, Campi-
nas, Rio de Janeiro, Curitiba, Belo Horizonte, Sal-
vador e Macaé, além de subsididrias na Argentina,
Alemanha e EUA. A companhia participa também
da World Automation Alliance (WAA), através de re-
des mundiais de empresas que se unem para ofere-
cer solucoes globais aos seus clientes e lancar pro-
dutos inovadores, com parceiros na China, India e
Republica Tcheca — com a qual mantém atividades
de importacdo e exportacdao de produtos.
A expectativa é que a empresa aumente suas
vendas em 220% neste ano, com um faturamento
de R$ 60 milhoes em
| 2008, com crescimento
de 70%, em relacdo aos
> R$ 35 milhoes previstos
para 2007, resultantes
deste e de outros proje-
tos, como os da Bacia de
Campos em Macaé, para
a Petrobras. W
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SmartTech: o problema
é a oportunidade

specializado em tecnologias para testes e si-
— mulacoes na engenharia, o grupo SmartTech
b inaugurou dia 25 de setembro seu escritério
no Rio de Janeiro, como parte do seu processo de
regionalizacdo que prevé instalagdes nos principais
polos tecnolégicos do Brasil e com o objetivo de
atrair bons negdécios no setor de 6leo e gas.

Para fincar bandeira no mercado carioca, a em-
presa 100% nacional realizou um encontro com di-
rigentes e especialistas de importantes empresas
de 6leo de gas, o alvo da SmartTech no Rio.

"“J& tinhamos uma atuacdo, mas o mercado cario-
ca, em particular o de 6leo e gés, é um negocio é

muito grande. Se fizermos uma comparacao entre
a industria automobilistica, onde atuamos com muita
intensidade, e somarmos todas as montadoras, por
exemplo, vamos ter um nimero maximo de uns 10
mil engenheiros. E um mercado respeitavel. No
entanto, o mercado de 6leo e gas é pelo menos trés
vezes esse tamanho. A Petrobras sozinha (sé o
Cenpes tem uns sete mil engenheiros, quase todos
eles envolvidos com tecnologia)", explica o diretor
do grupo SmartTech, Ricardo Nogueira.

"A SmartTech é uma empresa
que usa tecnologia de maneira in-
tensiva. A cadeia de fornecedores
em volta dela, mais as entidades
de pesquisas em si que desenvol-
vem projetos para ela, d& um nu-
mero tranqiilamente trés vezes
maior que a industria automobi- 4
listica inteira. E uma indtstria que tem uma perio-
dicidade muito grande. Ela precisa criar tecnologia
rapidamente. E a geracdo da tecnologia é ineren-
te da atividade que se desenvolve”, explica No-
gueira, ressaltando que, para a empresa, a idéia
ndo é apenas vender softwares. "Se a idéia é de
fato desenvolver alguma coisa, de fato participar
do processo, é preciso estar aqui, respirar o clima,
falar com as pessoas, com os profissionais envol-
vidos. E uma via de méao dupla, porque podemos
melhorar nossos produtos a partir das demandas
do usuario.”

Segundo o executivo, essa é uma forma de as
empresas levarem tecnologia nacional para fora do
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pais. “Participamos de um grupo de 0leo e gas, de
uma das empresas que representamos, e descobri-
mos que o mercado estd cheiro de buraco mundo
afora. Desenvolver para a Petrobras é um bom ca-
minho para fornecer para as companhias de petro-
leo no mundo inteiro”, avalia. “A idéia é nao ser
apenas o importador de tecnologia, ndo apenas
desenvolver a ferramenta, mas ensinar, acompanhar
0 seu uso, visando a melhor utilizacdo. Fazer com
que o usuario saiba utilizar todas as potencialidades.
Dai, estarmos aqui no Rio."”

Na ocasiao, os palestrantes — dentre eles, re-
presentantes da Agéncia Nacional de Petréleo, Gas
e Biocombustiveis (ANP), da Universidade
Corporativa da Petrobras, do Centro de Pesquisa



da Petrobras (Cenpes), de universidades como USP
e PUC-Rio, além de empresas como Subsea7, tro-
caram experiéncias e falaram um pouco dos resul-
tados com as tecnologias de simulacao que permi-
tem as empresas obterem ganhos com maior agili-
dade e rentabilidade no desenvolvimento de pro-
jetos. Foi também apresentado o software Abaqus,
benchmarking mundial usado para simular diver-
sos problemas tipicos da industria de 6leo e gés,
como a exploracao de solos, perfuracao de rochas e
extracdo de petroéleo.

A histéria do grupo SmartTech comeca em 1997,
quando dois sécios iniciaram a comercializacdo de
softwares para engenharia. Em 1998, ganharam a
representacdo de marcas referéncia no mundo em-
presarial, como CAE LMS e SKM. Apostando no
sucesso da aplicacdo das tecnologias de simulacao
no Brasil, a empresa ampliou a atuacdo com repre-
sentacdo em 1999 da Moldflow e também iniciou
as atividades na engenharia experimental.

Com dez anos no mercado e considerada refe-
réncia nacional em tecnologias de simulacao e tes-
tes para Engenharias, a SmartTech atua nas dreas
de elétrica, mecanica, plasticos, servicos, treinamen-
to e vibroacustica, e em 2006 faturou US$ 4 milhoes,
o dobro de 2004. A projecdo é crescer 25% este ano.
Entre os clientes estdao as principais montadoras e
sistemistas do Brasil, além de empresas lideres nos
setores de 6leo e gas, mineracgdo, linha branca e de
eletricidade.

O Grupo retne seis empresas: SmartTech Ser-
vicos, SmartTech Treinamento, SmartTech Mecani-
ca, SmartTech Plasticos e SmartTech Elétrica e
SmartTech Vibroacustica. O Grupo representa as
empresas Simulia (Abaqus), Moldflow, LMS, FTI
e PTW que tem seus produtos usados mundialmente
por grandes corporagdes. No Brasil, atende cerca
de 300 empresas nos setores automotivo, energia,
bens de capital, eletroeletronico, aeroespacial e
petrdleo. W

Eventos

ISA Show South America

Apresenta espago exclusivo para inovagdes tecnoldgicas

ESTE ANO, O ISA Show South America acontece
entre os dias 27 e 29 de novembro, nos pavilhoes
Branco e Verde do Expo Center Norte, em Sdo Pau-
lo. Novidades nao faltarao: em 2007, o evento con-
tard com o Espaco Inovacdo Tecnolégica. Trata-se
de um novo ambiente dedicado a solucdes propos-
tas por especialistas, pesquisadores, académicos,
além de empresas, comprometidos em desenvolver
tecnologia para o setor industrial.

Um dos destaques na programacao serd a apre-
sentacdo do primeiro processo de certificacdao de-
senvolvido por uma entidade brasileira para uma
‘Casa de Analisadores’ destinada a areas classifi-
cadas. Até agora, a organizacdo tem confirmada a
participacao de 112 empresas expositoras e a ex-
pectativa de atrair um publico de 15 mil visitantes.

O processo de certificacdo que sera apresenta-
do no Espaco Inovacdo Tecnolégica foi totalmente
desenvolvido pelo Certusp (Organismo de
Certificacdo de Produtos/OCP), do Instituto de
Eletrotécnica e Energia da Universidade de Sao
Paulo (USP).

O Espaco Inovacdo Tecnoldgica serd dedicado,
também, a apresentacdo de novidades dos setores

Foto: Stéferson Faria, Petrobras

de automacao, sistemas e instrumentacao, além das
novas rotas tecnolégicas. O espaco terd, ainda, um
auditorio exclusivo onde serd realizado o Férum
de Debates, com apresentacoes a cada 45 minutos,
durante os trés dias do evento.. H
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SolidWorks apresenta nova
versao de software

A SolidWorks Brasil apresentou em agosto (22), no Rio de Janeiro, a versao 2008

de seu software CAD 3D.

"O SolidWorks 2008 inclui perto de 300 novos
recursos, com cerca de 90% deles desenvolvidos a
partir de solicitacdes diretas dos usudrios”, explica
o diretor de vendas e operacdes da SolidWorks na
América Latina, Carlos Beato. "A empresa tem como
compromisso incorporar o feedback de seus clien-
tes em cada versao do software e permitir que eles
projetem produtos superiores.”

O SolidWorks é um software de interface intui-
tiva que utiliza tecnologia Swift (SolidWorks
Intelligent Feature Technology) e que apresenta
uma variedade de novos recursos que permitem que
os usudrios se dediquem totalmente aos seus pro-
jetos, ndao na ferramenta CAD. "Com este novo lan-
camento, houve um aprofundamento nos recursos
de projeto sem sobrecarregar os usuarios com com-
plexidades adicionais ou de dificil aprendizado”,
comenta o vice-presidente mundial de marketing
da companhia, Rainer Gawlick.

"O SolidWorks pode representar uma diferenca
substancial para as equipes de projeto em termos
de lancamento no mercado, contencao de custos,
qualidade da experiéncia do usuario e, obviamen-
te, qualidade do resultado”, diz.

Um dos novos recursos exclusivos da versao 2008
é o Swift Instant3D, que permite que os usudrios
criem e modifiquem os modelos 3D diretamente so-
bre o modelo. J& o recurso Swift DimXpert define
automaticamente as dimensoes e tolerdncias geomé-
tricas das pecgas, o que permite poupar tempo e ofe-
recer informacgdes especializadas essenciais para
cada equipe de projeto.

O SolidWorks 2008 oferece também aos usudrios a

possibilidade de poupar tempo, reutilizando partes

de projetos existentes.
O recurso Design
Clipart permite que
seus usuarios procurem
e acessem com rapidez
em seus sistemas de
arquivos, esbocos, tabe-
las, imagens, recursos,
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Rainer Gawlick, vice-presidente Mundial de Marketing; Oscar Siqueira,
gerente Brasil e Carlos Beato, diretor de Vendas para a América Latina

vistas ou blocos DWG que estdo dentro de sistemas
existentes. Uma vez localizado, o Design Clipart dis-
seca os arquivos selecionados, permitindo o simples
arraste do item para incorpord-lo a novos projetos.

A SolidWorks é uma empresa com sede em
Massachusetts, EUA (meca tecnolégica onde esta
o Massachusetts Institute of Technology/MIT). No
Brasil, a companhia atua desde 1998 e conta com
13 revendas e mais de quatro mil clientes regio-
nais, dentre Petrobras, Nuclep e Gerdau.

O gerente da SolidWorks no Brasil, Oscar
Siqueira, conta que a companhia promove perma-
nentemente varias atividades de capacitacdo e
certificagdo para que suas revendas assegurem-se
de que podem oferecer os melhores servicos e su-
porte aos clientes. “Com essa capacitagdo objetiva-
se garantir o méximo de beneficios da solucédo e
altos indices de retornos de investimentos", comenta.
"Somente no segundo semestre de 2007, a empre-
sa estd promovendo trés grandes sessboes de trei-
namentos para sua revenda no Rio de Janeiro, tra-
zendo experts internacionais”. W



Pessoas

Marcos Xavier - Com modelo de negécio baseado 100% em
vendas indiretas, o novo gerente de negdcios da SolidWorks no

Brasil e América Latina teréd como principal desafio ajudar os VARs
(revendas de valor agregado) a elevar seus resultados e aumentar

ainda mais a presenga da empresa no mercado, buscando novos
parceiros e intensificando o relacionamento com o canal.

A SOLIDWORKS ANUNCIA que Marcos
Xavier é o novo gerente de Desenvolvi-
mento de Negdcios da companhia para o
Brasil e América Latina. O executivo -
antes atuando como gerente comercial
da SolidWorks Brasil - assume, agora, a
missdo de aumentar a presenga da
SolidWorks em toda a regido, sempre
lidando com revendas especializadas.
Xavier esta no mercado de CAD
(Computer Aided Design, ou projeto
auxiliado por computador) h& 17 anos e
destaca-se por seu conhecimento sobre
as tecnologias, pessoas e empresas
desse segmento. A SolidWorks é lider
no fornecimento de tecnologia para CAD
3D, oferecendo software intuitivo de alto
desempenho que auxilia as equipes de
engenharia e design a projetar produtos
superiores em menos tempo e com
menos custos.

Para Carlos Beato, diretor de vendas
e operagdes da SolidWorks América
Latina, a nomeagdo de Xavier tem grande
importancia para a estratégia de elevar a
presenga da companhia no Brasil e na
América Latina e reforga o compromisso
da empresa nestas regiges. “Nosso
objetivo é manter o alto nivel de
crescimento que tivemos em 2006, que
foi de cerca de 40%. E isso sé seré
possivel com um trabalho forte junto as
revendas atuais e ainda buscando novas
aliangas em locais onde exista demanda
de mercado”, diz Beato.

Segundo Xavier, sua estratégia para
fortificar o canal de vendas no Brasil e
América Latina sera a de continuar
promovendo a politica do ganha-ganha e
consolidar relacionamentos mais
préximos junto a estes VARs. “O foco
inicial nesta minha nova fung&o é ajudar
os parceiros de negdcios da SolidWorks
a elevar seus desempenhos e resulta-
dos. Para isso, continuaremos prestando
total suporte por meio de treinamento,
ndo sé da parte técnica e de produtos,
mas também sobre temas como gestado

empresarial, marketing e vendas”, define
o executivo. Com essa capacitagdo, os
parceiros ajudarao os clientes a conquis-
tarem o maximo dos beneficios da
solugdo e altos indices de ROI

(retorno sobre o investimento). O canal
SolidWorks também se beneficia com
campanhas de marketing cooperado e
incentivos financeiros. “A prova de que
estamos no caminho certo é que a
SolidWorks Brasil cresceu 55% no
primeiro semestre deste ano, comparan-
do-se com 0 mesmo periodo de 2006.
Sabemos que grande parte é pela
propria competéncia dos parceiros, mas
temos certeza de que o trabalho
conjunto também refletiu em cada
representante.”

Modelo vencedor

Como o modelo de negdcio da
SolidWorks é baseado 100% em vendas
indiretas, Xavier tera ainda a responsabi-
lidade de aumentar a representatividade
da empresa na regido. “Nosso objetivo
serd encontrar os parceiros ideais e
ainda ajudé-los no start up do negdcio.
Por outro lado, onde j& houver represen-
tantes da SolidWorks, o compromisso
sera auxilid-los no processo de busca de
novas oportunidades de negécios, ou
seja, abrir novas filiais para o crescimen-
to do parceiro e também ajuda-los a
oferecer o melhor suporte e servigos
para seus clientes”, destaca Xavier,
ressaltando que a prioridade é focar as
revendas ja existentes.

Apesar do grande desafio, Xavier
esté otimista com o bom desempenho
dos negocios nos ultimos meses. “Ha
hoje uma grande demanda pelos nossos
produtos. S6 no Ultimo trimestre as
vendas de licengas da SolidWorks em
todo o mundo aumentaram 12%”", conta o
executivo. Paraele, o sucesso das
empresas num mercado cada vez mais
global passa necessariamente pela
adogao de ferramentas com tecnologia

inovadora e que proporcionem redugao
de custos de desenvolvimento e
manufatura, além de garantir a alta
qualidade do produto fabricado.

Ao todo, no Brasil e na América Latina,
a SolidWorks possui 25 revendas.

Antes de ingressar na SolidWorks,
Xavier passou pela SDRC (Structural
Dynamics Research Corporation) Brasil,
EDS PLM Solutions e Bentley Systems
Brasil. Na SRDC, o executivo ocupou o
cargo de diretor para América do Sul,
entre 1997 e 2001, e foi responsavel pelo
aumento de 125% das vendas da
companhia em cinco anos. Xavier é
graduado em Engenharia Mecéncia
Automotiva pelo Instituto Militar de
Engenharia, do Rio de Janeiro.

A SolidWorks Corporation, empresa
da Dassault Systéemes S.A., desenvolve e
comercializa softwares de projeto
mecanico, anélise e gerenciamento de
dados de produtos. A empresa é lider no
fornecimento de tecnologia CAD 3D,
oferecendo software intuitivo e de alto
desempenho que auxilia as equipes de
design a projetar produtos superiores.

No Brasil, a SolidWorks atua desde
1998 e conta com 14 revendas, sendo que
oito delas estdo em Sao Paulo, trés em
Belo Horizonte e duas em Porto Alegre.
Entre seus mais de quatro mil clientes
regionais, destacam-se: Dedini, Fabrimar,
Gerdau, Amanco, Romi, Bosch, Jumil
Méquinas Agricolas, Marcopolo, Petrobras,
Inpe, Nuclep e WEG. A sede da companhia
paraaAmérica Latina esta localizada em
Sao Paulo. Para obter mais informagaes,
visite o site da empresa
www.solidworksbrasil.com.br. Wl
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O futuro é agora

Agilent traz para o Brasil equipamentos com controles de quinta geragao.

s negocios globais da Agilent

em instrumentacdo analitica

sdo equivalentes a US$ 5 bi-
Ihoes/ano, de um mercado total ava-
liado em 40 bilhdes/ano. O Brasil é o
principal mercado da empresa em
toda a América Latina. As industrias
de petréleo, alimentos e bebidas e de
produtos farmacéuticos sdo seus prin-
cipais clientes no pais. A Febrafar-
ma (Federagdo das Industrias Far-
macéuticas) escolheu a Agilent como
melhor fornecedor de instrumentos e
aparelhos de laboratérios.

Principal empresa mundial em
instrumentacdo analitica, a Agilent
Technologies esta lancando no mer-
cado brasileiro seus novos produtos
em cromatografia gasosa e liquida:
o Cromatdégrafo em Fase Gasosa
Agilent 7890A com Detector por Es-
pectrometria de Massas 5975C e o
Cromatégrafo em Fase Liquida
RRLC 1200, instrumentos que permi-
tem alto padrao de produtividade
tanto em laboratérios de pesquisa
como de controle de qualidade. Es-
tes lancamentos deverao contribuir
para que a Agilent consolide sua li-
deranca de mercado.

"Estes equipamentos elevam os
atuais padroes de
produtividade, de-
sempenho e flexi-
bilidade necessa-
rios para enfrentar
os altos volumes
de amostras e as
exigéncias cres-
centes das agén-
cias regulatodrias”, informa Reinaldo
Castanheira, gerente geral da divisdao
de Andlises Quimicas e Biociéncias da
Agilent para a América do Sul.

Os sistemas de cromatografia em
fase gasosa e fase liquida, comumen-
te chamados de cromatografos a gas
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e cromatografos liquidos, sdo utili-
zados para analisar misturas de com-
postos quimicos, como medicamen-
tos, gasolina, bebidas, alimentos, flui-
dos fisioldgicos, entre outros. O ins-
trumento separa e quantifica cada
um dos componentes da amostra,
mesmo que em concentra¢des mini-
mas (nivel de tracos). Estes sistemas
sao fundamentais para a maioria
das industrias, no desenvolvimento
de novos produtos e controle de qua-
lidade de producao, como nas indus-
trias farmacéutica, petroquimica, de
alimentos, meio ambiente, investiga-
cao forense, controle de doping em
competicoes esportivas, entre outras.

Principais caracteristicas do
Agilent 7890A

* Produtividade: O Agilent 7890A faz
andlises em menor tempo, gracas as
caracteristicas de rdpido aquecimen-
to e resfriamento do forno de colunas.
* Confiabilidade de resultados: Os
fluxos de gases sao ajustados via con-
troles pneumaticos eletronicos de 5a
Geragao (EPC), que estabelecem um
novo padrao para ajuste de pressao
com precisao de 0.001 psi. O resulta-
do é maior precisdo na determina-
¢ao dos tempos de retencao, e maior
confiabilidade dos resultados.

* Autodiagnéstico: O novo sistema
vem com o software de diagnéstico,



um sistema automatico em tempo
real, que notifica os usuérios de pro-
blemas potenciais. Desenvolvido
para laboratoérios que fazem a ma-
nutencdo de seus proprios equipa-
mentos, o software permite que os téc-
nicos realizem boa parte da manu-
tencdo e procedimentos de correcao
antes que os componentes falhem ou
alterem as especificacoes.

* Software de controle e tratamento
dos resultados. O usuéario pode optar
pela familia ChemStation Plus, da
Agilent, o software de cromatografia
mais utilizado mundialmente ou o
novo EZChrom Elite, a plataforma
Agilent multiinstrumento multiusu-
ario que processa dados e controla
instrumentos de cromatografia de
mais de 200 diferentes tipos de ins-
trumentos, dos mais importantes fa-
bricantes.

Detector por Espectrometria
de Massas (MSD) Agilent
5975C

O sistema de cromatografia ga-
sosa 7980A pode ser, opcionalmente,
acoplado ao detector de massas
5975C, o primeiro instrumento com

orecurso de Deteccao de Tracos de Ion,
exclusivo da Agilent, que reduz de
modo drastico as interferéncias de ori-
gem quimica, resultando em maior fi-
delidade espectral. Em combinacao
com o exclusivo programa Deconvo-
lution Reporting Software (DRS), os
compostos podem ser detectados
mesmo quando ndo completamente
separados, eliminando também boa
parte da complexidade desta opera-
cdo. Por exemplo, 17 amostras de
dgua que antes levavam seis horas
para serem analisadas por um técni-
co experiente, com o DRS, o procedi-
mento ndo demora ndo mais do que
30 minutos, sendo o processo total-
mente automatizado. Além disso,
outros 99 compostos, ndo detectados
anteriormente, foram identificados.

Cromatégrafo Liquido Agilent
RRLC 1200

Sucessor do Agilent 1100, o cro-
matodgrafo liquido mais vendido no
mundo, o RRLC1200 é um instrumen-
to Unico no mercado, j& que permite
operacao no modo normal de cro-
matografia liquida, ou no novo modo
de Cromatrografia Liquida de Re-

solucao Réapida (RRLC). Enquanto a
cromatografia liquida tradicional
utiliza colunas de separagdao cons-
truidas com particulas de silica de 5
microns, a técnica de RRLC usa colu-
nas com particulas sub-2 microns (ti-
picamente 1,8 micron). Com essa téc-
nica € possivel obter andlises com
tempos até 20 vezes menores, com
baixo consumo de fase liquida. O
baixo consumo resulta em economia
no uso de solventes e menor conta-
minacdao do meio ambiente no des-
carte desses produtos. O Agilent RRLC
1200 é um instrumento modular, que
pode ser configurado conforme as
necessidades analiticas do laborato-
rio. Ele garante protecao para o in-
vestimento, pela possibilidade de ex-
pansao e sofisticacao requeridas por
andlise mais complexas.

A Agilent Technologies € a princi-
pal empresa mundial em medicao
analitica e uma das principais em
comunicacoes, eletronica, biocéncias
e andlises quimicas. Os 19 mil funcio-
ndrios da empresa atendem clientes
em mais de 110 paises. No ano fiscal
de 2006, apresentou um faturamento
liquido de US$ 5 bilhoes. M

Radar portatil

A Altran desenvolve mais uma solucao tecnoldgica para a area

de seguranca, passivel de ser aplicada em instalacdes industriais.

TRATA-SE DE UM RADAR portatil
construido pela Cambridge Consul-
tants — empresa do grupo Altran — o
prism 200.

O mecanismo é destinado,
sobretudo, a situacoes de seqliestros
e operacodes especiais e é capaz de
trabalhar a distancia de até 20
metros. Com ele, é possivel locali-
zar pessoas trancadas em comodos,
em caso de sequestro; encontrar
sobreviventes de incéndios para
resgatd-los sem arriscar a equipe de
salvamento; inconformidades em

instalacées industriais; localizar
alvos, entre outras aplicacoes.

O prism 200 pode, ainda,
monitorar diversas pessoas em
movimento, mesmo em ambientes
complexos, como escritérios com
superficies angulares ou com
barreiras de metal. “O software
utilizado no radar foi projetado
para distinguir as pessoas dos
reflexos e fornece informacoes
vitais que ajudam a observar a
situacéo real dentro de um edificio
e a determinar o melhor momento

para uma entrada tatica, por
exemplo", explica o presidente da
Altran no Brasil Patrick Dauga.

O equipamento conta com uma
tela que indica claramente a
posicao de cada objeto, permitindo
segui-los enquanto se movem. Os
usudrios podem escolher acompa-
nhar as informacoes de forma
plana, com elevacao lateral, pela
observacao em 3D ou das trés
formas ao mesmo tempo. O prism
200 pode, também, ser utilizado
com iluminag¢do natural diurna ou
noturna.

O equipamento mede apenas
21 x 30 x 45 cm, pesa 5,4 kg e inclui
uma bateria do litio-ion, com
autonomia de até trés horas em uso
continuo. O radar pode ser carrega-
do facilmente por qualquer pessoa
e é de facil utilizacao. H
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